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Con il 2013, Fender Te-
steggia una ricorrenza
importante, L'anno che
sta per aprirsi segna in-
fatti il ventesimo anniver-
sario della presenza sul

Vent'anni di... buone vibrazioni

mercato del ‘l.-’ihmﬁing.

Per l'occasione, il co-
struttore i Scotisda
le lancia sul mercato un
modello in edizione spe-
ciale che perfeziona ulte-
riormente, ove possibile,
I punti di forza di quello
che da pid parti & indica-

Disponibile in ver
sione black, blonde
e brown con griglie
silver, oxblood, e
wheat, il Vibro-King
20¢" Anniversary ha
circutazione  inte-
ramente wvalvolare,
trasformatori  cu-

to come uno degli ampli-
ficatori pia originali, dina-
mici e sensibili degli ulti-
mi vent'anni.

stom Schumacher,

CASALE BAUER | Fender Vibro-King

tre nuovi coni brevettati
Fender Special Design Al
nico P1OR-F by Jensen®

Per un suonoe ancora pid
caldo. E nuove caratle
ristiche ancora tutte da
scoprire... *

www.casalebauer.com

A

Accessori & affini,

Nel distributore AuTomarico

Esterno di un'aula, durante interval
lo fra una lezione e I'altra. Protagonk
sti: l'insegnante, un paio di studer-
ti, che si danno appuntamento per
un break velocissimo al distributore
automatico. Scena: il primo studen-
te chiede al maestro; “Lei cosa pren-
de, prof?” Un momento di indecisio-
ne, poi la nsposta: "Mah, una muta
di corde per basso. E Ww? Cosa ne di
ci di un accordatore? Scommetto che
te lo sei dimenticato un'altra volta...”
Sembra una scena surreale, ma non
lo & un colloguio come guesto & gia
possibile in alcuni istituti musicali ita-
liani, e presto potrebbe diventare piut-
tosto comune lungo tutta la penisola.
All'onigine del singolare cambiamento
¢'e un'idea che il gruppo Eko ha porta-
to avanti in via sperimentale con I'lsti
tuto Musicale Pergolesi di Jesi e Musk
carte di Chia
ravalle.

“Si dice”,
spiegano
alla Eko,
“che a cau-
sa dell’e-
COMMErce &
sempre pid

difficile  attirare
I clientl in nego-
zio. Ma se il mu-
sicista non va dal
Negozio, ci siamo
detti, il negozio
puo sempre andare dal musicista®,
Masce cosi 'idea di installare una
rete di distributon automatici di ac-
cessor (corde, cavi, plettri, accorda-
tori elettronici, metronomi, capota
sti, piccoll strumenti a percussione),
che ha fatto la sua prima comparsa
a lesi ma che presto dovrebbe ap-
prodare in una serie di scucle di mu-
sica e Conservator di tutta Italia.
Alle spalle di ciascun distributore,
proprio come accade per il caffé, c'é
un negozio vero, che si incarica del
rifornimento e dell’incasso.

Mel momento in cul scriviamo, il di-
stributore automatico di accessor
& ancora un esperimento in fase di
studio. Ma ¢'é da scommettere che
presto sara una realta concreta, na
turalmente entro 1 limiti iImposti so-
prattutto dalle... dimensioni. Anche

solo una chitarra risulterebbe diffici-
le da ordinare. Non fosse altro che
per il pagamento in moneta... »

WWW.E Komusicgroup.com

Per conoscere il merallofono,

A scuola

5] insiste da an-
ni sulla necessita di
smarcare l'insegna-
mento della musica
a scuola dalla scelta
del flauto dolce, che
SPESSO Viene preso
in considerazione a
scapito di gualsiasi alter-
nativa esclusivamente in
considerazione del basso
prezzo di acquisto.

E mentre 1l mondo del-
la didattica si rende pro-
gressivamente conto dei
benefici che possono es-
sere tratti dall’adozione di
strumenti come 'ukulele
—che permettono |'acces-
so agli accordi, al ritmo e
alla possibilita del canto-
c'é chi propone percorsi
paralleli che chiamano in
causa strumenti comple-
mentari capaci di cattura-
re |'attenzione del ragazzi

LS ;re:F '

il metal

e di raggiungere risultati
interessanti.

E il caso, ad esempio, di
Paola Tacconi e Marilena
Fracassi, che firmano per
I tipi di Rugginenti Editore
il volume Step by Step...
il Metallofona! |l libro, ac-
compagnato da un cd con
le basi di accompagna
mento, propone un percor-
so0 alla scoperta progressi-
va dei suoni, della scrittu-
ra musicale e di un primao,
embrionale repertorio che
pud essere sfruttato sia in
classe che per esecuzioni
individuali. =
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DaHu

Studio:

sala prove, RS
mA Aanche il
di piv Studio

A Crova, tra Vercelli e Santhia,
Lorenzo Crivellari ha aperto uno
studio polivalente per offrire
senvizi di vario tipo a musicisti,
punti vendita di strumenti mu-
sicali, scuole di musica, grup-
pi amatoriali, ma anche loca
li & teatri. "Ci siamo resi conto
che c'era spazio per una nuova
struttura con una vocazione di
servizio a 360 gradi, e lo abbia
mo fatto...", dichiara 'intrapren-
dente fondatore,

La struttura si chiama DaHu
Studio e si presenta sia come
organizzatore di eventi musicali
e di intrattenimento (anche per
aziende, wedding planner, enti
pubblici, scucle, ecc.) sia come
studio di registrazione, sala pro-
ve, sernvice audio e luci e molto
di pid. Per informazioni & suffi-
ciente connetlersi al sito e pren-
dere contatto. =

DEL TN www.dahustudio.com
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